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Perché
ci devono

sostenere e 
aiutare?



Sostanza &
Comunicazione.
Vanno insieme.



CRED SYSTEM

how can we leverage 
to create value?

relevance

how to translate complex data 
into compelling messages?

effective 
messaging

do we have unique goals 
and achievements?

differentiation

why should anyone 
believe us?

credibility



CREDIBILITA’

Il mio brand - all’interno del mio “ mercato”- è
credibile?
La mia storia è credibile? 
Il messaggio è quindi credibile?
Perché un testimonial?
Siamo ancora coerenti?
Non ci siamo forse persi… in una ripetizione 
continua?
Il modello è ancora valido?
Il mondo non è cambiato?



RILEVANZA

Il mio progetto/ programma è consistente?
È coerente con il messaggio?
È ANCORA ATTUALE??
È parte di un modello nuovo o vecchio?
Disintermedia ?



EFFICIENZA

Il mio prodotto o programma è efficiente rispetto a 
quello che chiedo?
Il mio controllo è reale?
La mia governance è efficiente e efficace?
Le mie partnership e i costi in quei paesi sono 
efficienti?
La mia struttura in Italia e nei paesi di sviluppo è
efficiente in termini di costi e benefici?
La mia struttura è pronta alla prova “imprenditore”?
È sufficiente dire … investiamo solo il 15-18%  per il 
fund raising ? 



DIFFERENZIAZIONE

C’è originalità nel progetto o almeno nella 
comunicazione?
Il  mio progetto è diverso dagli altri?
Il  donatore troverà veramente una ragione …
to buy?
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